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выставки

Как сообщили в «Гейдельберг-
СНГ», для компании, проде-

монстрировавшей своё техноло-
гическое превосходство, выставка 
прошла очень успешно: заключено 
контрактов более чем на 37 млн ев-
ро, что превысило план практи-
чески втрое. Подписано контрак-
тов на 166 печатных секций, из 
них — 117 печатных секций машин 
Speedmaster в разных форматах. 
Продано 11 CTP, много послепе-
чатного оборудования, включая ре-
шения для производства упаковки 
(высекальные прессы и фальцеваль-
но-склеивающие машины). Маши-

ны Anicolor имели большой успех — 
подписано 4 контракта на постав-
ку. Стенд компании (дизайн по но-
вой концепции «Hei Tech») занял 
1-е место в номинации «Лучшая ор-
ганизация выставочной экспозиции 
(творческий подход, информатив-
ность, оптимальное использование 
выставочной площади, дизайн)». 

На своём стенде «КБА РУС» 
представила 6-красочную листовую 
офсетную печатную KBA Rapida 
105 universal 6+L ALV с камерра-
кельной лакировальной секцией и 
удлинением приёмки. Машина ос-
нащена пакетом HighSpeed для пе-

«ПолиграфИнтер-2007»: 
итоги или контракты?
В ноябре мы обратились к крупнейшим игрокам рынка с просьбой прокомментировать 
итоги выставки. Оказалось, что подходы кардинально отличаются — кто-то стремится 
отрапортовать о количестве заключённых контрактов, а другие куда более прагматичны. 
Для них выставка — важный, но не главный инструмент успешных продаж.

Д м и т р и й  С т а р ц е в

Премьера Speedmaster XL 105-5+L с функцией ImageControl и 

производительностью 18 000 отт./ч; приобретена ПК «Пушкинс-

кая площадь»
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